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Zur Stellenanzeige

Du analysierst und bewertest kundenspezifische Anforderungen
und stimmst diese mit der Produktentwicklung ab

Die smarte Software plusmeta ermöglicht mit modernsten 
Technologien neue Anwendungen im Umfeld der technischen 
Kommunikation. Mit cleveren Metadaten schaffen wir Intelligente 
Informationen, automatisieren die Content-Prozesse internationaler 
Großkunden und bereiten den Weg zum digitalen Zwilling.  Mithilfe 
von Künstlicher Intelligenz, angewandter Forschung und einem 
dynamischen Team, das mit echter Freude bei der Sache ist.

Was erwartet Dich?

Was bieten wir Dir?

Wer wir sind

Jetzt bewerben unter: jobs@plusmeta.de 

Mitaufbau eines jungen Unternehmens und weitreichende 
Mitgestaltungsmöglichkeiten

Du managst Einführungs- und Entwicklungsprojekte
mit unseren Kunden

Du betreust Kunden bei der Konfiguration unserer
Software und stehst Ihnen beratend zur Seite

Du akquirierst potenzielle Neukunden durch den
kompetenten Vertrieb unserer Dienstleistungen

Du unterstützt bei der Weiterentwicklung unseres
Vertriebsmodells und hilfst mit bei der Generierung von Leads

Du unterstützt bei der Angebotserstellung und beim 
Vertragsabschluss

Schwerpunkt der Stelle auf Consulting- oder Sales-Tätigkeiten ist 
individuell vereinbar

Flache Hierarchien in einem dynamischen Team

Freiraum bei der Wahl von Arbeitsumgebung und Arbeitszeiten

Faires Gehalt und umfangreiche Weiterbildungsmöglichkeiten

Gesucht: KI und TR begeisterter

Stellenumfang: 
80 - 100%

Arbeitsort: Karlsruhe 
(Homeoffice möglich)

Starttermin:
individuell


