Quanos

Quanos ist Softwarehersteller und Marktfiihrer im D-A-CH-Gebiet fiir Service-Informationssysteme im Bereich After-
Sales & Service und fiihrender Anbieter von Redaktionssystemen (CCMS) fiir die Technische Dokumentation. Was
uns eint: Unsere Leidenschaft fiir smarte Information. Die Produkte der Quanos Gruppe werden weltweit von mehr als
1000 Kunden aus dem Maschinen- und Anlagenbau, aber auch Hidden Champions aller Industrien genutzt. Unseren
Erfolg verdanken wir unseren rund 270 Mitarbeitenden.

Mit einer langjahrigen Markterfahrung begleiten wir Kunden bei der Digitalisierung ihrer Prozesse — dabei steht ein
breites Leistungsportfolio an modernen Cloud- und etablierten On-Prem-Produkten zur Verfiigung. Ebenfalls verfiigt
Quanos liber die Kompetenz und Erfahrung, auch individuelle Losungen fiir unsere Kunden herstellen zu konnen.

e Als ambitionierter Hunter gewinnst du Neukunden aus dem B2B-Bereich und tragst so zum nachhaltigen Ausbau unserer
Kundenbasis bei

e Du analysierst Kundenbedtirfnisse, beratst und verkaufst erklarungsbedtirftige Softwareldsungen an unsere Zielgruppe

e Du fiihrst Live-Prasentationen unseres Redaktions- und Content-Delivery-Systems durch (online und bei Kunden vor Ort)

e Du unterstltzt potenzielle Neukunden in den verschiedenen Phasen ihres Entscheidungsprozesses als kompetenter
personlicher Ansprechpartner und identifizierst Entscheidungstrager, um mit diesen gemeinsam zum Abschluss zu
kommen

e Du begleitest Akquisen und Ausschreibungen von der ersten Anfrage bis zu deren erfolgreichem Abschluss

e  Dunimmst aktivan Messen und Kundenveranstaltungen teil und bereicherst diese bei Bedarf mit Vortragen und
Prasentationen

e Du hast mindestens 2-3 Jahre Berufserfahrung, ein abgeschlossenes Hochschulstudium oder eine vergleichbare
Ausbildung

e Du bist IT-affin und hast technisches Verstandnis und Beratungskompetenz beim Verkauf von erklarungsbeduirftigen
SoftwarelGsungen im B2B-Bereich

e Du bist abschlussorientiert im Hinblick auf deine klar definierten Vertriebsziele und hast Spal am erfolgreichen Verkaufen
unserer marktfiihrenden Produkte, ohne dabei dem Kunden eine Losung aufzwéngen zu wollen

e Du hast Erfahrungen in der Durchfiihrung von Softwareprasentationen, Beantwortung von Ausschreibungen und der
Angebotserstellung
Du bist kommunikationsstark und hast Gespur im Umgang mit Ansprechpartnern und unterschiedlichen Stakeholdern
Wiinschenswert sind Vorkenntnisse in den Bereichen Digitalisierung, Technische Dokumentation, Redaktionssysteme und
Content Delivery Systeme

e Du bist teamfahig, kommunikativ, denkst kundenorientiert und bist mit einer gesunden Portion Humor ausgestattet

e  Winning Compensation & Benefits Package

e Innovatives & Agiles Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien

e Viel Eigenverantwortung & Gestaltungsspielraum

e Talent Development - Perspektive fir fachliche & personliche Weiterentwicklung
e Social Events & Fun@Work

e Viele weitere (Feel-)Goodies
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