
Die Fischer Information Technology AG ist ein professionelles Softwareunternehmen, welches sich auf die durchgängige 
Digitalisierung von Unternehmensinformationen spezialisiert hat. Mit einer über 35-jährigen Erfolgsgeschichte sind wir stolz 
auf unsere namhaften Kunden. Diese unterstützen wir mit fundierter Fachexpertise und teamorientierten Tatendrang auf 
ihrem individuellen Weg der digitalen Transformation. Du möchtest Teil dieses Weges sein? Dann freuen wir uns auf deine 
Bewerbung! Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir zur Verstärkung unseres Sales-Teams eine:n 

DEINE TALENTE
�Du besitzt mindestens 2 Jahre relevante Berufserfahrung 
und hast ein abgeschlossenes Hochschulstudium 
oder eine vergleichbare Ausbildung in den relevanten 
Fachbereichen der Technischen Redaktion oder der 
Softwarebranche. 
�Du bist IT-affin, hast technisches Verständnis und eine 
begeisterungsfähige Beratungskompetenz im Verkauf von 
Software und IT-Dienstleistungen. 
�Du besitzt eine hohe Kundenorientierung sowie solides 
Präsentations- und Verhandlungsgeschick. 
�Du hast sowohl ein unternehmerisches Verständnis als 
auch ein gewinnendes und selbstsicheres Auftreten. 
Du besitzt gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift. 
�Du besitzt eine hohe Sozialkompetenz, bist 
kommunikationsstark und arbeitest zielorientiert. 

WAS DICH ERWARTET

DEINE AUFGABEN
�Du begleitest unsere potentiellen Neukunden vom Lead bis zum erfolgreichen Vertragsabschluss, ermittelst 
Entscheidungsträger und beteiligst dich aktiv am nachhaltigen Ausbau unseres Kundenstamms. 
�Du investierst aktiv in die Pflege Deiner Bestandskundenbeziehungen, identifizierst stetig neue Potentiale und 
entwickelst somit Deine Kunden aktiv weiter. 
�Du verhandelst eigenständig Verträge und Vereinbarungen mit unseren Kunden und bringst diese zum erfolgreichen 
Abschluss. 
�Du koordinierst und organisierst Deine Projekte selbstständig und fungierst als leitende Schnittstelle zwischen den 
internen und externen Stakeholdern. 

� �Du erreichst Deine Ziele, weil Du die Nachverfolgung Deiner Kontakte und Angebote stets im Blick behältst und dies 
auch durch die aktive Pflege im CRM-System sicherstellst. 
�Du begleitest unsere Kunden maßgeblich auf ihrem Weg in die Digitalisierung.

Haben wir Dein Interesse geweckt?  
Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung zu Hd. Ingrid Lenz, am besten direkt über das 
Karriereportal auf unserer Webseite.  Bei Fragen kannst Du mich gerne über LinkedIn kontaktieren. 
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Account Manager (m/w/d)

Wir digitalisieren Verstehen.

�Der Einsatz modernster Technologien und Tools für 
einen digitalen Arbeitsalltag. 
�Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und eine 
gelebte Open-Door-Policy. 
�Ein familiäres Arbeitsumfeld mit Raum für die fachliche 
und persönliche Weiterentwicklung. 
�Eine flexible Arbeitszeitgestaltung und Mobile Office für 
eine ausgewogene Work-Life-Balance. 
�Das Angebot von Firmenfitness und Dienstradleasing im 
Rahmen der Gehaltsumwandlung. 
�Eine betriebliche Altersvorsorge und 
vermögenswirksame Leistungen. 
30 Tage Urlaub 

 

UNSER UNTERNEHMEN


