
Wollen Sie berufliche und persönliche Chancen langfristig verwirklichen? Dann bewerben Sie sich jetzt bei der gds Sprachenwelt GmbH!
Vorzugsweise über unser Onlineportal: www.technotrans.de/karriere

Member of 
the technotrans group

umsatzpionier
„ICH AKQUIRIERE NEUKUNDEN UND 
SORGE FÜR STEIGENDEN UMSATZ“

Thorbjörn, Teamleiter Vertriebsinnendienst

SIE WISSEN, WAS ZÄHLT:
›	 Abgeschlossene kaufmännische oder technische 

Berufsausbildung
›	 Gute Kenntnisse in den MS-Office-Programmen und CRM-

Systemen
›	 Technisches Verständnis und Beratungskompetenz
›	 Organisatorisches Talent
›	 Teamfähigkeit, Kommunikationsstärke und kundenorientierte 

Denkweise
›	 Sicherer Umgang mit Interessenten und Kunden
›	 Hohes Maß an Selbstmotivation

Mit der gds-Sprachenwelt GmbH bieten wir unseren Kunden technische, betriebswirtschaftliche, medizintechnische, werbliche und juristische 
Übersetzungen. In beliebiger Sprache sorgen wir für die Lokalisierung von Handbüchern, Berichten, Verträgen, Prospekten, Software, Websites u. v. m. – 
das alles auf höchstem Qualitätsniveau.

Die gds-Sprachenwelt ist eine Tochtergesellschaft der gds GmbH.

WIR BIETEN IHNEN NEUE PERSPEKTIVEN:
›	 Eine erstklassige Einarbeitung durch gezielte Schulungen
›	 Einen sicheren Arbeitsplatz in einem Umfeld, in dem kreatives Arbeiten Spaß macht, wo Leistung gefragt und gefördert wird
›	 Flache Hierarchien und damit kurze Entscheidungswege
›	 Offene, wertschätzende und internationale Unternehmenskultur
›	 Ein attraktives Vergütungsmodell mit dem Leistung honoriert wird
›	 Hervorragende Sozialleistungen wie z. B. Altersvorsorge u.v.m.
›	 Weiterentwicklung mit internen aber auch externen Trainingsmaßnahmen
›	 Flexible Arbeitszeiten sowie 30 Tage Urlaub
›	 Sportlich zur Arbeit: mit gds Sprachenwelt können Sie Ihr eigenes Jobrad erwerben

Wir suchen Mitarbeiter (w/m/d), die mit uns wachsen als: 

Vertriebsbeauftragter Innendienst (w/m/d) Hünfeld

DAS PACKEN SIE EINFACH AN:
›	 Recherche nach potenziellen Kunden und Kontaktaufbau im Rahmen 

der Neukundenakquise
›	 Verkauf und Beratung von Dienstleistungen im Bereich der Technischen 

Dokumentation mit dem Schwerpunkt Übersetzungsdienstleistungen
›	 Selbstständige Koordination und Betreuung vertrieblicher Aktivitäten in 

enger Abstimmung mit den Vertriebsbeauftragten im Außendienst
›	 Erarbeiten von Cross-Selling-Strategien und verkaufsfördernden 

Maßnahmen mit dem Marketing
›	 Erstellen von Angeboten und Pflege von diversen Kunden- und 

Vertriebsdaten im CRM-System

gds Sprachenwelt GmbH
Tina Wegmeth 
Robert-Linnemann-Str. 17 
48336 Sassenberg · Germany

Tel +49 (0)2583 301-1024
www.technotrans.de/karriere


